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Interview mit VIABLUE

Anke Patt: Management, Director

1. Wie sind Siezum Thema Kabel
gekommen?lch gehedavon aus,
dassalles mit Kabeln begonnenhat.

Unsere beiden Geschéftsfuhrer Jorg Lo-

idl (der Firmengrinder) und Lars Rewesa
sind seitihrer Kindheit Musiker. Die Idee
und Vorstellung des perfekten Klanges
stieRim Tonstudio immer wieder an Gren-

zen. Selbst durch Versuche und Tests mit

unzahligen Studiomonitoren wurden die

Ergebnisse nicht perfekt. Auf der Suche
nach weiteren Parametem, um den Klang

zu perfektionieren und zu vervollstandigen

kam heraus, dass Kabel einen immensen

Einfluss auf den Klang haben.Man kénnte

essogar so weit formulieren, dassdie teu-

ersten Lautsprecher ohne hochwertige

Kabel nicht ihr volles Leistungsspektrum
abbilden und quasigar nicht korrekt funk-

tionieren kdnnen.

Mehr aktuelle Themenauf www.hifitest.de

2. Mit welchemProdukt genaufing
die Firmengeschichte an?

Im Tonstudio werden eine Vielzahl an
Klinken- und Cinchkabel verwendet. Die
Summe all dieser Kabel brachten deutlich
erkennbar Verluste an Klangqualitat. Die
ersten eigenen Kabelproduktionen waren
vorwiegend Analogkabel, aber auch digi-
tale S/PDIF Kabel. Freunde, Bekannte und
Leute durch Hérensagen etc. haben dann
diese Kabel mit nach Hause genommen,
um sie an ihren HiFi-Anlagen auszupro-
bieren. Die Klangsteigerung, die dort auf-
gefreten ist, erzeugte groRe Begeisterung.
Innerhalb kurzer Zeit wuchs so eine er-
hohte Nachfrage nach diesen Kabeln. Da-
mit war klar, es sollen professionell Pro-
dukte entwickelt und gefertigt werden,um
eben diesen Menschen die Musik lieben,
dasentscheidende Produkt anzubieten, um
ihre Musik auf den bestmdglichen Level
hdren zu kdnnen. Somit waren die ersten
Fertigungen analogeund digitale Cinchka-
bel und analoge Lautsprecherkabel fiir den
HiFi-Bereich.

3. Wie, sprich womit und in
welchemZeitraum entwickelte sich
dasPortfolio und damit auchdie
Produktion?

Eswar von Anfang an klar, dassJoérg Loidl

seine eigenen Produkte entwickeln wirde.
Das bedeutet komplett alles, jedeseinzelne
Teil z.B. eines Kabels sollte selbst entwi-

ckelt und gefertigt werden. Um jedoch zu
verstehen, wasein perfektes Kabel bendti-

gt, wurden sehr viele Tests durchgefiihrt.

Eswurden viele bestehendeKabel fur Tests
ausprobiert, ebenso altemative Steckver-
bindungen. Nur die bestenVerbindungen
dieser ersten Versuchewurden verkauft. Es
war allerdings deutlich erkennbar, dassviel
Potenzial und Entwicklungsmaglichkeiten
nach oben vorhanden sind. Dieses nutzen
wir heute mit einer komplett selbstentwi-
ckelten und hergestellten Kette an Zube-
horteilen fir unsereKabel aus.Das betrifft
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unsere Stecker, Filter, Schrauben und Schrumpfschlauche ebensowie den Aufbau der
Kabel und dasInnenleben eines Steckers.

4. Siestellen ja alle Kabel selbsther. Wie war dasam Anfang, wer hat das
konkret gemacht?Undwie viele Mitarbeiter hat VIABLUE heute?

Jorg Loidl hat die Kabelam Anfang selbstgefertigt, hatte zusatzlich einen Mitarbeiter in
der Fertigung und eineweitereHilfeim  Versand/Service.DasVIABLUE Teamwurdelber
die Jahreaufgestockt, sowohl in der Fertigung als auch in der Auftragsbearbeitung, im
Vertrieb und im Kundenservice.Heute beschaftigt VIABLUE insgesamt15 Mitarbeiter.

5. WelcheParametersind ausihrer Sicht bei der Kabelproduktion
besonderswichtig?

Man bekommt mit der Zeit ein Gefiihl und jede Menge Wissen, worauf es ankommt,
damit ein Kabel bestmdglich klingen kann. Dasbeginnt mit sehrviel Ausprobieren und
TestenverschiedenerMaterialien, Komponenten und deren Aufbau im Kabel. Um die so
entstandenen Prototypen weiter zu verbessemn,kommen dann theoretische Ansatzeund
dasBerechnenund Priifen diverserWertehinzu. Mit der Zeit gibt eshier vielefeineTricks

und vertrauliches Wissenfiir eine optimale,Formel”, die bei uns gut aufgehobenwird.

Man kann allerdings auch einige Parameter nennen, die unserer Meinung nach absolut
notwendig sind, um ein sehr hochwertiges Kabel zu produzieren. Das heilt, nur wenn
diese Grundsatze gegebensind, erhalt man ein Kabel mit einem guten und vollstandigen
Klang.

Das sind ganz vereinfacht zum Beispiel hohe Leiterquerschnitte die notwendig sind, um
Signale maximal verlustfrei bertragen zu kénnen. Das sind auRerordentlich hohe und
volistandige Mehrfach-Abschirmungen, die alle Kabel vor auf3eren Stéreinfliissen schiit-
zen. Das sind auch Isolationen die physikalisch-elektrische Werte fir die bestmdgliche
Klangqualitat auf ein Optimum bringen. Weiterhin entscheidendsind hohe Qualitatsstu-
fen von den Grundmaterialien wie zum Beispiel sauerstofffreies Kupfer. Das prazise er-
forschte und abgestimmte Zusammenspiel aller ausgewahlterMaterialien ergibt dann ein

sauberesundmaglichst neutralesKlangbild mit vollstandiger Abbildung aller Frequenzen.

6. Wasmacht VIABLUE-Kabel und auch die anderen Produkte
aus lhrem Haus sobesonders?

Liebevoll formuliert sind VIABLUE Produkte nicht fiir Kunden, sondernfiir Menschen.

Unsere Produkte sind dafiir da, Menschenglcklich zu machen, die ihr wundervolles
Hobby Musik zu héren einfach uneingeschrankt und bestmdglich genieRen mochten.
Wir wollen fir dieseMenschenimmer da seinund allesfiir jeden, auchin Einzelfallen
und mit Spezialanfertigungen, perfekt machen.Wir wollen, dassder Kunde dasVertrau-
en in die Marke VIABLUE hat und einfach weil3, mit uns kann sein Setup perfekt wer-
den.VIABLUE Produkte habeneine sehrhohe Qualitét und ein aufergewdhnliches,ein-
zigartiges Corporate Design. Das heilt, alle Kabel passenauch optisch zueinander, alle
VIABLUE Produktesind aufeinander abgestimmtund erganzensichideal. AlleProdukte
sind ausnahmslosvon VIABLUE entwickelt und wir haben unsereKabelproduktion in
Deutschland.

7. WosetzenSiedie fur Sievertretbare preisliche Obergrenze
flr ein Kabelan, fallstiberhaupt?

Genauda, wo VIABLUE heute ist.
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8. Was sagenSie Menschen, die
meinen, eine Baumarktstrippe
wurde doch genligen und esgebe
sowiesokeine Unterschiede
zwischen Kabeln?

Viele Horer verspiren irgendwann den
Waunsch, ihr System klanglich zu verbes-
sem. Das ist der Punkt, an dem sie an-
fangen, mit den Kabeln zu experimentie-
ren. Und genau diesesAusprobieren fiihrt
letztlich zu dem Schritt von Beipack/Bau-
marktstrippen zu hochwertig entwickelten
Kabeln. Jeder,der das erlebt hat, weil3, dass
das ein unvergesslicher Moment ist, weil
man es nicht fur mdglich halt, was hier
teilweise fur deutliche horbare Klangun-
terschiede auftreten.

Messtechnisch sind Ubrigens zwischen
gunstigen und hochwertigen Kabeln deut-
lich unterschiedliche Werte erkennbar.

9. Sie haben also von Anfang an
auch Steckerproduziert oder zuerst
zugekauft?

Wie schon oben erwahnt, war von vorn-
herein klar, dassbei VIABLUE nur eige-
ne, selbst entwickelte Produkte angeboten
werden sollen, da nur die den qualitativen
Anforderungen von Jorg Loidl gerecht
werden konnen. Deshalb startete die Ent-
wicklung dieser eigenen Produkte/Stecker
sofort mit den ersten oben beschriebenen
Produktionen. Ebensowurden von Beginn
andieProduktebeim Patentamtregistriert.

10. Wann kamen die Absorber und
Spikesdazu?Ich finde esubrigens
sehr schlau, dassSie dasganze
Zubehor anbieten, dasbei der
Herstellung von Noten ist.

Die ersten Spikes entstanden ebenfalls
gleich ganz am Anfang der Firmenge-
schichteparallel mit dem kontinuierlichen
Ausbau der Steckerserie. Die Absorber
kamen einige Jahre spater hinzu, konkret
2019. Mit unserer Cable-Lifter Serie, die
wir seit dem letzten Jahr anbieten, haben
wir einen weiteren Schritt zum Zubehor-
spezialistenfur Vibrationsdampfung und
quasi dem Finetuning gemacht. Teil der
Lifter sind Ubrigens eine Variante der Soft-
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pads, die wir fir unsere Absorber entwi-
ckelthatten (mit einerharterenMischung).

Freude an unseren Produkten ist uns ein-
fach unheimlich wichtig. Deshalb bieten
wir alle Einzelteile, die wir fir die Her-
stellung unserer Kabel verwenden auch
als DIY-Komponenten an. Immer wieder
freuen wir uns Uber Fotosvon Kunden, die
ihr VIABLUE Kabelselbstmit Originaltei-
len zusammengebaut haben. Dabei haben
wir naturlich gerne den ein oder anderen
Tip parat, wie dasam bestengelingt.

11. Welche Produktbereiche sind
aktuell besonderserfolgreich und
welche mochten Sie noch ausbauen?

Es war uns wichtig, ein gesundesPortfo-
lio aufzubauen, das eben wie bereits oben
beschrieben, ermdglicht, eine komplette
Ausstattung voll aufeinander abgestimmt,
mit allen Komponenten von VIABLUE zu
realisieren. Daher sehenwir den Erfolg in
der Summeund der vollstandigen Einheit
aller Produkte wasDesign und technischen
Anspruch angeht.

Wasin Zukunft und in Kiirzedazu kommt,
ist das lang entwickelte und von vielen
Kunden ersehnte Tonarmkabel samt Ste-
cker, die natlrlich auch einzeln verfligbar
sein werden.

Daneben haben wir einige weitere Pro-
dukte in der Entwicklung, da musst lhr
Euch Uberraschen lassen.

12. WelcheBotschaft mdchten Sie
Ihren Kunden und denen, die es
werdenwollen mitgeben?

Wir wollen Menschen glicklich machen.
Musik als Hobby zu haben,ist etwasGrof3-
artiges. Wir wollen den Bereich Verbin-
dungen wie Kabel, Spikesund Absorption
abdeckenund den Kunden fir ein hervor-
ragendes Preis-Leistungs-Verhaltnis ein
hochqualitatives und sorgenfreies Paket
anbieten. Wir sind den Menschen nahe
und taglich mit unseren Kunden im Aus-
tausch. Deshalb fertigen wir sehr viele
individuelle Spezialkabel ganz nach den
Wiinschen der Kunden und dem Bedarf
der jeweiligen Systemean.
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